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Service-KVG - Die helfende Hand
des Asset Managers

VORTEILE STRATEGISCHER ZUSAMMENARBEIT — Um erfolg-
reich institutionelle Gelder einzusammeln, bedarf es nicht nur
eines soliden Asset-Managements. Genauso wichtig ist es, die
Klaviatur der Regulatorik zu beherrschen. Eine Antwort auf
die grundsatzliche Frage nach dem regulatorischen Geriist fiir
Fonds kann die Service-KVG sein. Also ein eigenstandiges Un-
ternehmen, das die regulierte
Form zur Verfiigung stellt und
aufsichtsrechtlich voll in der
Verantwortung und Haftung
steht. Als Spinne im Netz der
Regulatorik nutzt die Service-
KVG als Normadressat fiir ihre
Kunden die {ibrigen Dienstlei-
ster wie die Verwahrstelle und
die Bewerter. Denn fiir einen
Grofiteil der Arbeit eines As-
set Managers (Buchhaltung,
Compliance, interne Revision,
Vertrieb und Portfolioma-
nagement) kann eine Service
KVG einspringen, wie Ludger Wibbeke von der Hansainvest
erklart. Welches Modell das richtige ist, entscheiden Kunde
und Partner gemeinsam. Im Advisory-Modell {ibernimmt die
Service-KVG sowohl das Portfolio- und Risikomanagement als
auch die Administration. Der Asset Manager hat damit Raum,
um sich ausschlieRlich um das Sourcing und Fundraising beim
Anleger zu kiimmern. Im ,,abgespeckten” Outsourcing-Modell
liegt der zentrale Unterschied darin, dass der Asset Manager
auch Portfolio-Manager ist und die formale Anlegerentschei-
dung nicht die Service-KVG trifft. Bei der Hansainvest sind die
Modelle nicht in Stein gemeil3elt, sondern werden modular und
individuell konstruiert, erklart Wibbeke.

Nun miisse Asset Managern, die neu ins Fondsgeschaft ein-
steigen, bewusst sein, dass sie ein Stiick der eigenen Kontrolle
tiber die aufgelegten AIFs und ein Teil der Unabhangigkeit bei
der Verfolgung der eigenen strategischen Ziele aufgeben, die
in einer eigenen KVG erhalten blieben, betont Wibbeke. Fiir
grol3kalibrige Fonds jenseits von 2 Mrd. Euro AuM kann eine
eigene KVG zudem giinstiger sein. Dennoch seien die Vorteile
einer Service-KVG nicht von der Hand zu weisen. Eine klare Auf-
gabenverteilung sowie eine deutlich schnellere Umsetzbarkeit
von Fondsprojekten durch das Know-how einer Service-KVG
in der Auflequng und Administration von Fonds sprechen klar
flir dieses Geriist. Beide Partner kdnnen sich auf ihre Kern-
kompetenzen konzentrieren, der Initiator auf das Portfolio-
management und den Vertrieb, die Service-KVG auf die Fonds-
administration und das Risikomanagement. Diese strategisch
platzierte Expertise erleichtert es zudem, in neue Geschaftsbe-
reiche zu expandieren, neue Assetklassen oder Fondsauflagen

Ludger Wibbeke,
Hansainvest
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zu erschlielen. Durch die Zusammenarbeit mit einer Service-
KVG kann der Asset Manager von deren Skaleneffekten profitie-
ren. Dies reduziere letztlich die Kosten erheblich. Nicht zuletzt
macht sich die Partnerschaft mit einer Service-KVG auch gut
in der AuRenwahrnehmung, weiR Wibbeke aus der Praxis. Denn
die Service-KVG fungiere auch als Sparringspartner fiir den Ver-
trieb des Produkts und stellt sicher, dass alle regulatorischen
Anforderungen und Prozesse erfiillt werden. =

Griine Rendite — Doppelt nachhaltig
mit Erneuerbarer Energie

SAUBERER VERMOGENSERHALT — Nachhaltigkeit bewegt
wie kein anderes Thema Politik, Gesellschaft und auch die
Finanzindustrie. Aus gutem Grund, wie Erol Kiris (Erneuer-
bare Energien eG) weiR, iiber dessen Energiegenossenschaft
Privatanleger oder Stiftungen Genossenschaftsanteile (max.
100 zu je 1050 Euro) erwerben und von den geforderten Pho-
tovoltaikprojekten profitieren. Investments in Erneuerbare
Energien (EE) seien nicht nur gut fiir die Umwelt, sondern
aus Anlegersicht attraktiv.
Bisher schiittet die Energie-
genossenschaft seit ihrer
Griindung 2013 mindestens
4% Rendite p.a. aus. Auch
in Puncto Performance kann
sich die Investition in den
Sachwert Solaranlage sehen
lassen. Wenn die Qualitat
stimme, so Kiris, sei der Er-
tragsverlust der Anlagen mi-
nimal. Selbst Deutschlands
dlteste Photovoltaikanlage
auf dem Dach der Universi-
tat Oldenburg produziert im
stattlichen Alter von 43 Jahren noch tiber 95% der urspriing-
lichen Nennleistung. Ein weiterer Vorteil im Sinne der Diversi-
fikation: Investitionen in Photovoltaik korrelieren mit keiner
anderen Assetklasse — ob die Sonne scheint, richte sich nicht
nach Wirtschaft und Aktienmarkten.

Und auch die Aussichten sind gut. Da Nachhaltigkeit keine
Modeerscheinung ist und die Energiewende in Deutschland
noch einen weiten Weg vor sich hat, bedeutet eine Vermo-
gensanlage in Erneuerbare Energien meist ein Investment in
Langzeitprojekte mit Laufzeiten von 20 Jahren oder mehr. Im
deutschen Strommix nehmen EE erst 35% ein. Dass diese Ten-
denz steigen wird, ist logische Konsequenz der Klimapolitik.
Vor allem Privatanleger brechen mit ihren Investitionen eine
Lanze fiir die Energiewende. Privatpersonen stemmen knapp
32% der bundesweiten Investitionen in EE-Anlagen, die ,Big
Four” E.ON, Vattenfall, RWE und EnBW kommen auf nur 5,4%.
Fiir die Energiewirtschaft eine beschamende Bilanz, betont
Kiris. Doch dies zeigt, dass das Konzept der Energiegenossen-
schaft den Puls der Zeit heute besser denn je trifft. =

—w i |
Erol Kiris,
Consilium Erneuerbare Energien
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Investieren in Sachwerte: Trends, Produkte, Rahmenbedingungen
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Michael Keune, Managing Director, Catella Residential Investment Management GmbH, Berlin
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Thre Anmeldung erfolgt iiber FORUM Institut fiir Management:
anmeldung@forum-institut.de oder Fax +49 6221 500-555

Ja, ich nehme teil an

I Anmelde-Hotline: +49 6221 500-500
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I Gebiihr:
Gebiihr: EUR 890,- (+ gesetzl. MwSt.) inklusive Dokumentation, elektronischer
Dokumentation, Arbeitsessen und Erfrischungen. PLATOW-Abonnenten erhalten

Position/Abteilung

unter dem Stichwort ,PLATOW-Leser” eine Sondergebiihr von EUR 750,- (+ gesetzl.
Mwst.).

Firma

Institutionelle und private Investoren von Investmentvermdgen zahlen bei einer
Buchung bis zum 15. August 2019 einen Sonderpreis von 150,- EUR (zzgl. der
gesetzlichen MwsSt.).
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| Riickfragen und Informationen:

PLZ/Ort/Land

Fiir Ihre Fragen zum 12. PLATOWFORUM Beteiligungen 2019 und unserem gesamten
Programm stehe ich Ihnen gerne zur Verfiigung.

Carmen Fiirst-Griiner

Tel./Fax

Konferenzmanagerin Financial Services
Tel: +49 6221 500-860 | E-Mail: c.fuerst-gruener@forum-institut.de
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I Allgemeine Geschaftsbedingungen:

Ansprechpartner/in im Sekretariat

Es gelten unsere Allgemeinen Geschaftsbedingungen (Stand: 01.01.2016), die wir
auf Wunsch jederzeit tibersenden und die im Internet unter www.forum-institut.de/
agh eingesehen werden kdonnen. Wir empfehlen den Abschluss einer Seminarriick-
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trittskostenversicherung. Details fnden Sie unter www.erv.de





